
無料相談会のご案内

経営者様！ニュース購読者限定！

国吉拡の

経営無料相談会申込書 ※下記に必要事項をご記入の上、メールもしくはFAXにて送信ください（電話：03-5877-2540 担当：吉田、仲間）
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お申込は、mail：info@k-shien.com もしくは FAX：098-859-8478 に送信

＊ご希望の相談時間に○を付けて下さい。※オンラインでのご相談も可能です。

東京
７月６日

（水）

①１０：３０～１２：００

②１３：００～１４：３０

※会場はそれぞれ名古屋：名古屋駅、大阪：大阪駅、東京：東京駅が最寄の会議室にて行います。
※お申込み頂きましたら会場等、詳細はご連絡します。
※各会場２社、合計６社限定です。お時間はご希望に添えない場合があります。
※オンラインでのご相談も可能ですが、踏み込んだ内容の場合は、対面でのご相談をお勧めします。
※代表者・後継者・幹部の方など複数名での参加も可能です。（最大３名様まで）

名古屋
６月１６日

（木）

①１０：３０～１２：００

②１３：００～１４：３０

大阪
６月２８日

（火）

①１４：００～１５：３０

②１５：３０～１７：００

▼国吉拡プロフィール

１９６５年生まれ、大学卒業後、大手経営コン
サルタント会社に入社。新規開拓力は群を
抜き、入社３年で営業課長に就任。その後
コンサルティング部門に移る。１９９６年、
経営支援センターを創業。中小企業から

中堅・上場企業まで多くの企業を増収増益
に導く。現場指導、実践に重きを置く経営
コンサルタントとして活躍中。

値上げは粗利益率改善のチャンス。
効果的な値上げの手法とは・・・

売上が落ち込んでいる、利益が出ない・・・

社員の危機意識がなく自分だけが頑張っている・・・

くすぶり続けるコロナ、急激な円安の進行、原材料高など、２０２２年も経営に

対する逆風が吹き荒れています。今回は、東京、名古屋、大阪で経営相談会
を実施。いまお悩みの経営トップ、もしくは後継者に直接ご指導します。

後継者が育たない、幹部の力量に問題がある・・・


