
経営者・幹部向けの講演会 ※オンラインでも同時配信します！！
全国から受講できます（Zoomを使用）

コロナに負けない

高収益企業の創り方
～会社を強くする経営戦略とは～

国吉 拡 講演会 @名古屋

株式会社経営支援センター

代表取締役国吉 拡

コロナに負けない高収益企業の創り方 2021年10月21日（木）
13:30 ～ 15:00
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※オンライン受講の方は、Emailもご記入ください
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お役職/ご芳名 受講方法 お役職/ご芳名 受講方法

① □ 会場受講
□ オンライン受講

③ □ 会場受講
□ オンライン受講

② □ 会場受講
□ オンライン受講

④ □ 会場受講
□ オンライン受講

お申込は、FAX 098-859-8478 または mail : info@k-shien.com に送信

受講申込書 ※下記に必要事項をご記入の上、FAXにて送信ください（電話：098-859-8477 担当：吉田、仲間）

日 時：2021年 10月21日 (木) 13:30～15:00
会 場：ウインクあいち（愛知県名古屋市中村区名駅４丁目４-３８）
受講料：お一人様 ¥ 5,000（税込5,500円）※会場受講、オンラインとも

同価格です
主催：株式会社経営支援センター

増収増益に導く経営コンサルタント
昭和62年大学卒業後、大手経営コンサルタント
会社に入社。営業部門で驚異的な売上高を記録し、
25歳で営業課長になる。その後、コンサルティ
ング部門に移り、中小から中堅・上場企業まで幅
広く経営支援活動に従事。その後、平成8年に独
立。鋭い視点での経営指導は多くの企業を増収増
益に導き、コンサルティングの依頼が殺到。自ら
現場に出てクロージングまで実践し、営業に鋭く
メスを入れ業績アップを図る。

オンラインでも同時配信

講演内容
・本物の成長とは（良い売上拡大と、悪い売上拡大）
・経営における顧客満足度の成果と測定方法
・コロナ禍における縮小マーケットでの戦い方
・組織を活性化させる理念実践型経営のポイント
・健全な投資と判断基準（設備投資、人材投資等）
・適正利益の判断基準（売上、利益、人件費等）
・社員が主体的に動く組織づくり など


