
テ
ー
マ
⑱
「
ら
し
さ
」
の
追
求

◆
「
知
識
が
な
い
」
か
ら
売
れ
な
い
は
本
当
か

    

先
日
、
営
業
セ
ミ
ナ
ー
に
参
加
し
て
い
た
製
造
業
に
勤
め
る
若
手
営
業
の
方

と
、
次
の
よ
う
な
話
に
な
り
ま
し
た
。 

そ
の
男
性
Ａ
さ
ん
は
２
５
歳
で
、
介
護

業
界
か
ら
心
機
一
転
、
結
婚
を
考
え
年
収
ア
ッ
プ
を
目
指
し
一
年
前
に
転
職
し

た
と
の
こ
と
。
ニ
コ
ニ
コ
と
笑
う
表
情
は
、
い
か
に
も
良
い
人
と
い
う
印
象
。

決
し
て
相
手
の
こ
と
を
否
定
せ
ず
、
会
話
を
す
る
と
居
心
地
の
良
さ
は
感
じ
ま

す
。
し
か
し
な
が
ら
、
何
か
を
尋
ね
て
も
回
答
は
、
「
そ
う
か
も
し
れ
な
い
で

す
ね
ぇ
。
」
、
と
歯
切
れ
が
悪
く
、
頼
り
な
い
雰
囲
気
。
そ
こ
で
、
ス
ト
レ
ー

ト
に
質
問
し
て
み
ま
し
た
。
吉
田
「
Ａ
さ
ん
、
入
社
し
て
一
年
で
あ
れ
ば
、
目

標
数
字
は
持
っ
て
い
る
と
思
い
ま
す
。
毎
月
目
標
は
達
成
で
き
て
い
ま
す

か
？
」
Ａ
さ
ん
「
は
い
。
半
年
前
か
ら
数
字
を
持
た
さ
れ
て
い
ま
す
が
、
こ
の

６
ヶ
月
、
達
成
で
き
た
月
は
あ
り
ま
せ
ん
。
」
吉
田
「
そ
う
で
す
か
。
で
は
、

数
字
が
上
が
ら
な
い
理
由
は
何
だ
と
思
い
ま
す
か
？
」
Ａ
さ
ん
「
え
ー
っ
と
。

何
で
し
ょ
う
か
。
商
品
知
識
が
不
足
し
て
い
る
か
ら
だ
と
思
い
ま
す
。
お
客
様

に
提
案
し
よ
う
と
思
っ
て
も
正
確
に
説
明
で
き
ま
せ
ん
の
で
。
」
吉
田
「
そ
う

か
も
し
れ
ま
せ
ん
が
、
も
っ
と
大
き
な
理
由
が
あ
る
と
思
い
ま
す
よ
。
商
品
知

識
よ
り
大
事
な
こ
と
で
す
。
」
実
は
、
そ
れ
が
年
齢
に
応
じ
た
「
ら
し
さ
」
で

す
。

◆
「
ら
し
さ
」
は
武
器
に
な
る

    

そ
れ
で
は
、
２
０
代
半
ば
ま
で
、
ま
だ
営
業
職
に
つ
い
て
キ
ャ
リ
ア
の
浅
い

方
が
持
つ
べ
き
「
ら
し
さ
」
と
は
何
で
し
ょ
う
か
。
そ
れ
が
、
「
礼
儀
礼
節
、

明
る
さ
、
元
気
さ
、
誠
実
さ
」
で
す
。
若
手
で
あ
る
に
も
関
わ
ら
ず
、
下
手
に

商
品
知
識
で
勝
負
を
し
よ
う
と
す
れ
ば
、
頭
で
っ
か
ち
で
可
愛
く
な
く
、
嫌
わ

れ
る
こ
と
も
多
い
で
す
。
何
も
、
ゴ
マ
を
す
れ
と
言
っ
て
い
る
わ
け
で
は
あ
り

ま
せ
ん
。
自
身
の
年
代
に
お
客
様
が
何
を
求
め
て
い
る
か
を
敏
感
に
察
知
し
、

自
然
と
振
舞
う
こ
と
で
、
相
手
の
懐
に
入
る
こ
と
が
で
き
、
可
愛
が
ら
れ
る
の

で
す
。
若
手
で
あ
り
な
が
ら
、
結
果
を
出
し
て
い
る
人
は
、
知
っ
て
か
知
ら
ず

か
、
ほ
ぼ
全
て
「
若
手
ら
し
さ
」
を
武
器
に
し
て
い
ま
す
。

◆
年
齢
に
応
じ
た
「
ら
し
さ
」
と
は
何
か

    

し
か
し
な
が
ら
「
マ
ナ
ー
、
明
る
さ
、
元
気
さ
」
だ
け
で
通
用
す
る
の
は
少

な
く
と
も
２
０
代
後
半
ま
で
。
そ
れ
以
降
は
ど
の
よ
う
な
「
ら
し
さ
」
が
求
め

ら
れ
る
か
、
を
解
説
し
ま
す
。

①
２
０
代
後
半
～
３
０
代
中
盤

    

自
社
が
扱
う
、
商
品
知
識
は
完
璧
に
理
解
。
お
客
様
の
細
か
な
ニ
ー
ズ
を
く

み
取
り
、
徹
底
的
に
お
客
様
の
た
め
を
思
っ
た
提
案
営
業
が
で
き
る
こ
と
。
マ

ン
シ
ョ
ン
の
営
業
で
あ
れ
ば
、
お
客
様
の
属
性
を
瞬
時
に
把
握
し
気
の
き
い
た

説
明
が
必
要
で
す
。
小
さ
な
お
子
様
が
い
ら
っ
し
ゃ
る
ご
家
族
で
あ
れ
ば
、

「
近
隣
の
保
育
園
の
場
所
や
学
区
の
小
学
校
の
様
子
」
を
聞
か
れ
る
前
に
説
明

す
る
、
な
ど
。
そ
れ
に
加
え
、
ま
だ
ま
だ
お
客
様
は
明
る
さ
、
元
気
の
良
さ
も

求
め
て
い
ま
す
。

②
３
０
代
中
盤
～
４
０
代
中
盤

    

も
う
、
こ
の
年
代
に
な
っ
て
く
る
と
、
元
気
の
良
さ
だ
け
で
勝
負
は
で
き
ま

せ
ん
。
挨
拶
の
声
は
大
き
い
が
中
身
が
な
い
、
と
な
る
と
年
に
見
合
わ
な
い
幼

稚
さ
を
感
じ
さ
せ
ま
す
。
そ
こ
で
必
要
と
な
る
の
が
、
幅
広
い
知
識
と
情
報
で

す
。
商
品
知
識
の
み
な
ら
ず
、
専
門
知
識
、
社
会
知
識
、
政
治
経
済
知
識
か
ら

歴
史
や
芸
術
な
ど
の
教
養
に
至
る
ま
で
。
勉
強
が
必
要
で
す
。
自
社
の
商
品
・

業
界
の
こ
と
し
か
知
ら
な
い
営
業
は
、
こ
の
年
代
で
は
通
用
し
ま
せ
ん
。
新
聞

や
ニ
ュ
ー
ス
・
本
か
ら
し
っ
か
り
と
情
報
を
仕
入
れ
、
様
々
な
見
地
か
ら
提
案

を
す
る
。
こ
れ
が
求
め
ら
れ
る
「
ら
し
さ
」
で
す
。

③
４
０
代
中
盤
以
降

    

こ
の
年
代
の
「
ら
し
さ
」
は
ズ
バ
リ
、
頼
り
に
な
る
か
、
否
か
で
す
。
お
客

様
は
自
社
の
役
職
者
と
営
業
担
当
者
を
比
べ
て
い
ま
す
。
う
ち
の
会
社
の
社
長

を
説
得
で
き
る
か
、
経
営
的
見
地
で
提
案
を
し
て
く
れ
る
か
。
こ
の
人
の
言
う

こ
と
を
き
い
て
得
を
す
る
の
か
。
総
合
力
で
勝
負
し
な
け
れ
ば
な
り
ま
せ
ん
。

◆
若
手
営
業
に
求
め
ら
れ
る
「
ら
し
さ
」

    

冒
頭
に
紹
介
し
た
、
営
業
Ａ
さ
ん
に
は
、
私
は
セ
ミ
ナ
ー
終
了
後
、
以
下
の

こ
と
を
ア
ド
バ
イ
ス
し
ま
し
た
。
若
手
担
当
者
の
方
は
是
非
お
さ
え
て
く
だ
さ

い
。
ま
た
、
若
手
社
員
を
部
下
に
持
つ
リ
ー
ダ
ー
の
方
は
指
導
の
参
考
に
し
て

く
だ
さ
い
。

①
礼
儀
礼
節
（
マ
ナ
ー
の
重
要
性
）

    

お
客
様
が
最
も
見
て
い
る
こ
と
、
そ
れ
が
「
基
本
が
出
来
て
い
る
か
」
で
す
。

身
だ
し
な
み
は
き
ち
ん
と
し
て
い
る
か
、
敬
語
は
間
違
っ
て
い
な
い
か
、
レ
ス

ポ
ン
ス
は
早
い
か
。
お
客
様
は
ま
ず
、
出
来
て
い
な
い
部
分
に
気
づ
き
ま
す
の

で
、
出
来
て
い
な
い
部
分
を
改
善
す
る
こ
と
を
優
先
し
ま
し
ょ
う
。

②
明
る
さ
と
元
気
の
良
さ

    

訪
問
時
「
こ
ん
に
ち
は
！
」
と
元
気
よ
く
挨
拶
を
す
る
。
商
談
中
も
ハ
キ
ハ

キ
と
爽
や
か
に
会
話
を
行
う
。
商
談
が
終
了
し
、
帰
り
際
も
「
本
日
は
あ
り
が

と
う
ご
ざ
い
ま
し
た
！
来
週
も
よ
ろ
し
く
お
願
い
し
ま
す
！
」
と
笑
顔
で
次
回

に
つ
な
が
る
良
い
印
象
の
挨
拶
を
行
う
こ
と
が
重
要
で
す
。

③
分
か
ら
な
い
こ
と
は
分
か
ら
な
い
、
と
ハ
ッ
キ
リ
伝
え
る

    

知
識
が
不
足
し
て
い
る
こ
と
は
お
客
様
も
理
解
し
て
い
ま
す
。
お
客
様
か
ら

質
問
が
あ
っ
た
際
、
知
ら
な
い
に
も
関
わ
ら
ず
、
悟
ら
せ
ま
い
と
、
「
〇
〇
だ

と
思
い
ま
す
よ
」
と
曖
昧
に
回
答
す
る
の
は
最
悪
の
対
応
で
す
。
後
々
、
大
き

な
問
題
に
つ
な
が
る
こ
と
も
あ
り
ま
す
。
こ
の
よ
う
な
場
合
は
、
「
申
し
訳
ご

ざ
い
ま
せ
ん
。
分
か
り
か
ね
ま
す
の
で
、
自
社
に
戻
り
次
第
、
早
急
に
確
認
、

ご
連
絡
し
ま
す
」
と
答
え
、
実
際
に
急
ぎ
回
答
す
る
こ
と
。
場
合
に
よ
っ
て
は

商
談
の
現
場
で
上
司
や
会
社
に
電
話
確
認
を
し
て
も
構
い
ま
せ
ん
。

④
小
さ
な
約
束
を
忘
れ
な
い
、
約
束
を
守
り
続
け
る

    

帰
り
際
に
ふ
と
口
に
出
し
た
約
束
、
商
談
の
話
題
を
外
れ
た
約
束
も
お
客
様

は
覚
え
て
い
ま
す
。
そ
の
よ
う
な
約
束
は
決
し
て
破
っ
て
は
い
け
ま
せ
ん
。

    

以
上
、
４
点
は
知
識
の
習
得
よ
り
も
は
る
か
に
重
要
で
す
。
こ
れ
か
ら
一
か

月
実
践
す
る
よ
う
Ａ
さ
ん
と
約
束
し
ま
し
た
。
実
は
こ
の
営
業
セ
ミ
ナ
ー
は
全

三
回
講
座
で
す
。
次
回
こ
の
実
践
の
報
告
を
き
く
の
が
非
常
に
楽
し
み
で
も
あ

り
ま
す
。

【
ポ
イ
ン
ト
】    

年
齢
に
応
じ
た
「
ら
し
さ
」
が
あ
る
。
自
分
の
「
ら
し
さ
」
が
何
か
を
理
解
し

実
践
す
る
こ
と
で
お
客
様
の
懐
に
飛
び
込
む
こ
と
が
可
能
と
な
る
。
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