
テ
ー
マ
⑳
自
分
自
身
が
商
品
の
一
番
の
フ
ァ
ン
で
あ
れ

◆
自
社
の
こ
と
を
本
当
に
嬉
し
そ
う
に
語
る
営
業
Ｈ
さ
ん

    

私
が
住
宅
を
購
入
し
た
際
の
エ
ピ
ソ
ー
ド
で
す
。
子
ど
も
が
小
学
校
に
入
学

す
る
前
に
マ
イ
ホ
ー
ム
を
購
入
し
た
い
と
考
え
、
様
々
な
物
件
を
見
学
し
ま
し

た
。
結
局
の
と
こ
ろ
、
ど
の
メ
ー
カ
ー
を
見
て
も
一
長
一
短
。
デ
ザ
イ
ン
や
耐

久
性
が
素
晴
ら
し
い
、
と
思
っ
て
も
非
常
に
高
額
。
お
手
頃
で
あ
っ
て
も
保
証

が
非
常
に
弱
い
。
耐
震
性
に
こ
だ
わ
る
余
り
、
間
取
り
に
制
限
が
あ
る
。
日
ご

ろ
、
住
宅
会
社
の
営
業
研
修
で
、
「
住
宅
購
入
で
、
お
客
様
の
全
て
の
要
望
を

満
足
さ
せ
る
こ
と
な
ど
で
き
な
い
。
優
先
順
位
を
明
ら
か
に
し
、
妥
協
さ
せ
る

こ
と
が
肝
心
」
、
と
説
明
し
て
い
る
に
も
関
わ
ら
ず
、
自
分
の
高
額
な
買
い
物

と
な
る
と
そ
の
よ
う
な
こ
と
は
全
く
で
き
ま
せ
ん
。
検
討
開
始
か
ら
３
ヶ
月
が

経
過
し
、
意
見
の
相
違
で
夫
婦
仲
も
悪
く
な
る
ほ
ど
。
結
局
こ
の
ま
ま
ズ
ル
ズ

ル
選
ん
で
も
決
ま
ら
な
い
と
考
え
、
し
ば
ら
く
住
宅
の
こ
と
を
一
切
考
え
な
い

期
間
を
設
け
ま
し
た
。

   

半
年
の
ブ
ラ
ン
ク
を
経
て
、
購
入
検
討
を
再
開
し
ま
し
た
。
で
き
る
だ
け
先
入

観
を
捨
て
る
た
め
、
全
く
候
補
に
も
あ
げ
て
い
な
か
っ
た
メ
ー
カ
ー
の
展
示
場

に
フ
ラ
ッ
と
飛
込
み
で
見
学
に
入
り
ま
し
た
。
そ
こ
で
出
会
っ
た
営
業
Ｈ
さ
ん

の
営
業
ス
タ
イ
ル
に
感
銘
を
受
け
た
の
で
す
。
ニ
コ
ニ
コ
と
し
た
笑
顔
。
子
ど

も
に
対
す
る
ち
ょ
っ
と
し
た
気
配
り
。
決
し
て
他
社
の
悪
口
を
言
わ
な
い
。
私

た
ち
の
細
か
い
質
問
に
対
す
る
的
確
な
回
答
。
そ
し
て
、
何
よ
り
も
素
晴
ら
し

い
の
が
、
自
社
の
商
品
の
こ
と
を
楽
し
そ
う
に
、
嬉
し
そ
う
に
語
る
の
で
す
。

「
金
額
と
性
能
の
バ
ラ
ン
ス
。
採
用
し
て
い
る
断
熱
材
の
素
晴
ら
し
さ
。
オ
リ

ジ
ナ
ル
の
全
館
空
調
の
仕
組
み
の
利
点
」
そ
こ
に
全
く
嫌
み
は
感
じ
ま
せ
ん
。

例
え
る
な
ら
ば
、
小
さ
な
子
供
が
お
気
に
入
り
の
お
も
ち
ゃ
を
自
慢
す
る
よ
う
。

本
心
か
ら
自
社
の
「
家
」
が
好
き
な
の
で
す
。
結
局
、
あ
れ
ほ
ど
悩
ん
で
い
た

住
宅
購
入
も
、
迷
う
こ
と
な
く
、
Ｈ
さ
ん
に
お
願
い
す
る
こ
と
に
決
め
ま
し
た
。

購
入
後
も
全
く
後
悔
は
生
ま
れ
ま
せ
ん
で
し
た
し
、
実
際
に
住
ん
で
み
て
も
Ｈ

さ
ん
が
述
べ
て
い
た
快
適
性
に
満
足
し
て
い
ま
す
。

    

こ
れ
こ
そ
が
、
「
自
分
自
身
が
商
品
の
一
番
の
フ
ァ
ン
で
あ
る
」
こ
と
を
具

現
化
し
て
い
る
営
業
で
す
。

◆
不
満
ば
か
り
の
営
業
か
ら
モ
ノ
を
買
い
た
い
か
？

    

弊
社
に
も
様
ざ
ま
な
営
業
が
電
話
や
飛
込
み
で
売
り
込
み
に
来
ま
す
。
最
初

は
商
品
・
サ
ー
ビ
ス
の
利
点
を
説
明
し
ま
す
が
、
話
し
て
い
る
う
ち
に
「
少
し

高
い
で
す
け
ど
ね
」
や
「
ち
ょ
っ
と
こ
こ
は
使
い
に
く
い
で
す
」
な
ど
と
不
満

を
口
に
し
ま
す
。
も
ち
ろ
ん
、
商
品
の
欠
点
を
隠
さ
ず
誠
実
に
あ
ら
か
じ
め
説

明
し
て
お
く
こ
と
は
後
の
ト
ラ
ブ
ル
を
防
ぐ
た
め
、
信
頼
を
勝
ち
取
る
た
め
に

重
要
な
こ
と
で
す
。
し
か
し
な
が
ら
、
余
り
に
も
そ
の
不
満
が
全
面
に
出
て
し

ま
う
の
は
本
末
転
倒
で
す
。
自
分
が
好
き
で
も
な
い
商
品
を
な
ぜ
、
人
に
売
り

つ
け
る
の
で
し
ょ
う
か
。
そ
の
よ
う
な
営
業
か
ら
モ
ノ
を
買
い
た
く
な
る
こ
と

は
１
０
０
％
あ
り
ま
せ
ん
。
欠
点
を
説
明
す
る
の
で
あ
れ
ば
、
そ
れ
を
上
回
る

利
点
を
強
く
ア
ピ
ー
ル
す
る
必
要
が
あ
る
の
で
す
。

◆
自
分
自
身
が
商
品
の
一
番
の
フ
ァ
ン
に
な
る
た
め
に
は
？

    

で
は
、
自
分
自
身
が
商
品
の
一
番
の
フ
ァ
ン
に
な
る
た
め
に
は
ど
の
よ
う
に

す
れ
ば
良
い
で
し
ょ
う
か
。
そ
れ
が
次
の
通
り
で
す
。

①
ま
ず
は
自
分
で
体
験
を
す
る

    

ア
パ
レ
ル
店
員
の
鉄
板
ト
ー
ク
に
「
私
も
こ
の
服
持
っ
て
い
ま
す
」
が
あ
り

ま
す
。
本
当
に
持
っ
て
い
る
か
ど
う
か
は
定
か
で
は
あ
り
ま
せ
ん
が
、
実
際
に

使
っ
て
い
る
人
の
体
験
談
は
説
得
力
が
あ
り
ま
す
。
ま
た
、
自
分
で
体
験
を
し
、

良
さ
を
感
じ
て
い
る
か
ら
こ
そ
、
商
品
の
メ
リ
ッ
ト
を
本
心
か
ら
お
客
様
に
伝

え
る
こ
と
が
で
き
る
の
で
す
。

②
欠
点
が
先
に
見
え
て
い
る

    

営
業
に
と
っ
て
、
下
手
に
知
識
が
あ
る
分
、
商
品
の
メ
リ
ッ
ト
よ
り
も
欠
点

が
先
に
見
え
て
い
る
こ
と
の
方
が
多
い
で
す
。
私
も
新
卒
で
入
社
し
た
保
険
会

社
時
代
、
自
社
保
険
商
品
が
大
嫌
い
で
し
た
。
「
複
雑
で
わ
か
り
に
く
い
」
、

「
他
社
に
比
べ
高
額
す
ぎ
る
」
な
ど
と
考
え
、
終
い
に
は
「
保
険
な
ん
て
死
ん

だ
ら
い
く
ら
の
ギ
ャ
ン
ブ
ル
商
品
」
な
ど
と
、
不
適
切
極
ま
り
な
い
表
現
を
し

て
い
ま
し
た
。
こ
の
様
な
考
え
で
は
売
れ
る
わ
け
も
あ
り
ま
せ
ん
。
ど
の
よ
う

な
商
品
に
も
欠
点
と
同
時
に
メ
リ
ッ
ト
は
存
在
し
ま
す
し
、
メ
リ
ッ
ト
が
無
け

れ
ば
お
客
様
の
購
入
理
由
な
ど
存
在
し
ま
せ
ん
。

③
購
入
し
て
く
れ
た
お
客
様
に
な
ぜ
購
入
し
た
か
、
の
理
由
を
き
く

    

購
入
し
て
く
れ
た
お
客
様
に
は
必
ず
購
入
し
た
理
由
を
確
認
し
て
く
だ
さ
い
。

「
今
回
は
あ
り
が
と
う
ご
ざ
い
ま
す
。
ご
決
断
の
理
由
を
教
え
て
い
た
だ
け
ま

す
か
。
」
と
確
認
す
る
こ
と
で
、
自
分
で
は
気
づ
か
な
か
っ
た
商
品
の
利
点
に

気
づ
か
さ
れ
る
こ
と
も
多
い
で
す
。

④
良
さ
を
３
０
個
以
上
、
書
き
出
し
て
み
る

    

ど
ん
な
商
品
で
も
良
さ
を
見
つ
け
る
こ
と
は
で
き
ま
す
。
試
し
に
商
品
の
良

い
点
を
ノ
ー
ト
に
３
０
個
以
上
、
書
き
出
し
て
み
て
く
だ
さ
い
。
頑
張
っ
て
考

え
た
メ
リ
ッ
ト
の
い
ず
れ
か
は
、
実
際
の
商
談
の
現
場
で
も
相
手
に
響
く
も
の

が
存
在
し
ま
す
。

⑤
ロ
ー
プ
レ

    

ど
ん
な
に
自
社
の
商
品
の
良
さ
を
自
分
自
身
が
感
じ
て
い
も
上
手
く
言
葉
で

表
現
す
る
こ
と
が
で
き
な
け
れ
ば
伝
わ
り
ま
せ
ん
。
そ
こ
で
重
要
な
こ
と
が
場

数
を
増
や
す
こ
と
で
す
。
実
際
の
商
談
数
を
増
や
す
の
は
も
ち
ろ
ん
の
こ
と
で

す
が
、
ま
ず
は
、
社
内
で
「
自
社
の
商
品
の
メ
リ
ッ
ト
説
明
」
を
テ
ー
マ
と
し

て
ロ
ー
プ
レ
を
行
っ
て
く
だ
さ
い
。
同
僚
、
上
司
を
お
客
様
役
と
し
て
流
暢
に

説
明
で
き
る
よ
う
に
な
っ
て
は
じ
め
て
、
本
番
で
も
上
手
く
説
明
が
で
き
る
よ

う
に
な
り
ま
す
。

◆
自
社
の
商
品
の
フ
ァ
ン
で
あ
る
営
業
に
は
フ
ァ
ン
が
増
え
て
い
く

    

冒
頭
に
紹
介
し
た
、
営
業
Ｈ
さ
ん
と
の
購
入
後
の
会
話
で
わ
か
っ
た
の
で
す

が
、
Ｈ
さ
ん
は
そ
の
ハ
ウ
ス
メ
ー
カ
ー
の
中
で
も
ト
ッ
プ
セ
ー
ル
ス
で
し
た
。

ま
た
、
契
約
の
中
で
も
飛
び
ぬ
け
て
多
い
の
が
、
紹
介
と
の
こ
と
。
事
実
、
私

も
住
宅
を
購
入
検
討
し
て
い
る
知
り
合
い
に
Ｈ
さ
ん
を
紹
介
し
た
こ
と
が
あ
り

ま
す
。
自
社
の
商
品
の
フ
ァ
ン
で
あ
る
営
業
は
、
お
客
様
が
安
心
し
て
知
人
を

紹
介
で
き
、
お
客
様
が
お
客
様
を
呼
ん
で
い
く
こ
と
も
あ
る
の
で
す
。

【
ポ
イ
ン
ト
】    

自
社
商
品
の
愚
痴
文
句
ば
か
り
言
っ
て
い
れ
ば
お
客
様
は
失
望
す
る
。
自
社
商

品
の
フ
ァ
ン
で
あ
る
営
業
は
お
客
様
に
安
心
感
と
信
頼
を
与
え
、
お
客
様
の
購

入
動
機
に
つ
な
が
る
。
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